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English for you: the six jars system – financial 
management at ease - quản lý tài chính dễ 
dàng với quy tắc 6 chiếc lọ (trang 11)

Hội thảo “Thông tin xu hướng tiêu dùng và các 
tiêu chuẩn xuất khẩu vào thị trường Thái Lan 
năm 2023” (trang 6 - 7)

Quý I/2023, thu ngân sách từ xuất nhập khẩu 
đạt 91.267 tỷ đồng (trang 12)

Tọa đàm “Xu hướng và tiềm năng ngành đồ gỗ 
xuất khẩu vào thị trường Âu – Mỹ” (trang 4)

Đối thoại về Giấy phép lao động và thủ tục xuất nhập cảnh 
cho người lao động nước ngoài (trang 8 - 9)
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Hội nghị Hợp tác Thương mại 
và Xuất nhập khẩu Trung Quốc 
(Quảng Tây) - Việt Nam năm 2023 

Nhằm tích cực thúc đẩy 
mối quan hệ hợp tác 
và giao lưu kinh tế, 
thương mại giữa tỉnh 

Quảng Tây (Trung Quốc) và Thành 
phố Hồ Chí Minh (Việt Nam), bà 
Wu Juan, Phó Chủ tịch Hội đồng 
Xúc tiến Thương mại Quốc tế Trung 
Quốc - Chi nhánh Quảng Tây sẽ 

dẫn đầu một phái đoàn đại biểu các  
doanh nghiệp Quảng Tây đến Thành 
phố Hồ Chí Minh vào ngày 10 tháng 
4 để tiến hành hoạt động giao lưu 
kinh tế và thương mại. 

Trong chuỗi sự kiện của chuyến 
thăm và làm việc trên, Trung tâm Xúc 
tiến Thương mại và Đầu tư TP.HCM 
(ITPC) phối hợp cùng Hội đồng Xúc 

Phòng Xúc tiến Đầu tư – ITPC
Điện thoại: (028) 3910 1026 (207)
Liện hệ chuyên viên Hoàng Anh (09 07 09 6661, anhdh@itpc.gov.vn)
Website: www.itpc.gov.vn

tiến Thương mại Quốc tế Trung 
Quốc - Chi nhánh Quảng Tây tổ chức 
“Hội nghị Hợp tác Thương mại và 
Xuất nhập khẩu Trung Quốc (Quảng 
Tây) - Việt Nam năm 2023”. Chi tiết 
cụ thể như sau:

 � Thời gian: Từ 14g30 - 17g30, 
thứ Tư, 12/4/2023.

 �Địa điểm: khách sạn Equatorial, 
242 Trần Bình Trọng, Phường 4, 
Quận 5; TP.HCM.

 �Hình thức tổ chức: sự kiện 
trực tiếp.

 �Ngôn ngữ: song ngữ Trung - 
Việt (hình thức phiên dịch cabin).

Phòng Xúc tiến Đầu tư - ITPC

Tập huấn “Tinh hoa điều hành 
doanh nghiệp”

Tiếp nối thành công của lớp Tập huấn “Tinh hoa 
điều hành doanh nghiệp” đã diễn ra trong tháng 
02/2023, nhằm giúp các nhà lãnh đạo điều hành 
(CEO) có được những giải pháp tối ưu trong việc 

xây dựng, phát triển doanh nghiệp và chuyển giao năng 
lực lãnh đạo, Trung tâm Xúc tiến Thương mại và Đầu tư 
TP.HCM (ITPC) tiếp tục phối hợp với Tập đoàn Huấn 
luyện & Tư vấn triển khai Toppion tổ chức Tập huấn “Tinh 
hoa điều hành doanh nghiệp”. Chi tiết cụ thể như sau:

 � Thời gian: từ 08g00 - 17g00, thứ  Ba, ngày 25/4/2023.
 �Địa điểm: Quận 1, Thành phố Hồ Chí Minh.
 �Nội dung: 
 - Nút thắt Chiến lược và Văn hóa;
 - Nút thắt Hệ thống;
 - Nút thắt Công nghệ và Con người;
 - Chuyển giao thế hệ;

 �Đối tượng tham dự tập huấn: CEO đang gặp khó 
khăn trong việc xây dựng & phát triển doanh nghiệp; CEO 
muốn chuyển giao doanh nghiệp cho đội ngũ kế thừa và 
các nhà quản lý có mục tiêu trở thành CEO.

 � Phí đóng góp tham dự: 600.000đ/người (Đã bao 
gồm: tài liệu, ăn trưa, giải khát giữa giờ).

Phòng Huấn luyện - ITPC

Phòng Huấn luyện – ITPC 
Điện thoại: (028) 3910 4730
Liên hệ chuyên viên Linh Thy (090 827 7455, 
thydl@itpc.gov.vn)
Email: huanluyenitpc@gmail.com
Website: http://itpc.hochiminhcity.gov.vn/home



4

HOẠT ĐỘNG XÚC TIẾN THƯƠNG MẠI VÀ ĐẦU TƯ

TRUNG TÂM XÚC TIẾN THƯƠNG MẠI VÀ ĐẦU TƯ TP.HCM

HOẠT ĐỘNG XÚC TIẾN THƯƠNG MẠI VÀ ĐẦU TƯ



HOẠT ĐỘNG XÚC TIẾN THƯƠNG MẠI VÀ ĐẦU TƯ

TRUNG TÂM XÚC TIẾN THƯƠNG MẠI VÀ ĐẦU TƯ TP.HCM 5

Tọa đàm “Xu hướng và tiềm năng ngành đồ gỗ 
xuất khẩu vào thị trường Âu – Mỹ” 

Hội thảo do Trung tâm Xúc tiến Thương mại 
và Đầu tư TP.HCM (ITPC) phối hợp cùng 
Source of Asia (SOA) tổ chức.

Chương trình nhằm hỗ trợ các doanh 

Phòng Huấn luyện – ITPC
Địa chỉ: 51 Đinh Tiên Hoàng, P.Đa Kao, Q.1, TP.HCM. 
Điện thoại: (028) 3910 4730
Liên hệ chuyên viên Trọng Lợi (038 267 7367, loiht@itpc.gov.vn)
Website: http://itpc.hochiminhcity.gov.vn/home

nghiệp ngành đồ gỗ và trang trí nội ngoại thất tại Thành 
phố Hồ Chí Minh và các tỉnh lân cận tìm hiểu về xu hướng 
và tiềm năng thị trường Âu - Mỹ trong bối cảnh kinh tế 
khủng hoảng hiện nay gây rất nhiều khó khăn trong việc 

tiếp cận khách hàng tiềm năng.
 � Thời gian: 08g30 - 11g30, Thứ 

Ba, ngày 25/4/2023.
 �Hình thức tổ chức: Trực tiếp.
 �Địa điểm: Khách sạn Aristo, 3A 

Võ Văn Tần, P.6, Q.3, TP.HCM.
 � Chi phí tham gia: BTC tài trợ.

Phòng Huấn luyện - ITPC

Cụm gian hàng Thành phố Hồ Chí Minh 
tại VIETNAM EXPO 2023

Phòng Xúc tiến Thương mại - ITPC

Hội chợ Thương mại Quốc tế Việt Nam lần 
thứ 32 - VIETNAM EXPO 2023 do Bộ Công 
Thương chủ trì diễn ra từ 05 đến 08/4/2023.

Trung tâm Xúc tiến Thương mại và Đầu 
tư Thành phố (ITPC) đã tổ chức Cụm gian hàng Thành 
phố Hồ Chí Minh tại VIETNAM EXPO 2023 nhằm tạo 
không gian cho các doanh nghiệp thành phố có cơ hội 
giao lưu, quảng bá sản phẩm, chất lượng, qua đó tiếp tục 
thúc đẩy xúc tiến thương mại và phát triển kinh doanh.

Cụm gian hàng Thành phố Hồ Chí Minh tại 
VIETNAM EXPO 2023 đặt ở khu A3 Trung tâm Triển lãm 
Quốc tế Hà Nội, 91 Trần Hưng Đạo, Hà Nội có diện tích 
dàn dựng gian hàng chung là 108m2 trưng bày các sản 
phẩm xuất khẩu chủ lực của thành phố gồm: máy tính, 
sản phẩm điện tử và linh kiện, máy móc, thiết bị, dụng cụ 
và phụ tùng khác, dệt may, da giày, nông thủy hải sản, gỗ 
và các sản phẩm gỗ, lương thực thực phẩm và đồ uống, 
sản phẩm cao su - plastic và hàng tiêu dùng...
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Sáng ngày 05/4/2023, Trung 
tâm Xúc tiến Thương mại và 
Đầu tư Thành phố Hồ Chí 
Minh (ITPC) phối hợp cùng 

Tập đoàn Central Retail Việt Nam tổ 
chức Hội thảo “Thông tin xu hướng 
tiêu dùng và các tiêu chuẩn xuất khẩu 
vào thị trường Thái Lan năm 2023” 
tại Showroom Xuất khẩu, số 92 - 96 
Nguyễn Huệ, Quận 1, Thành phố Hồ 
Chí Minh. 

Hội thảo có sự tham dự của ông 
Nguyễn Tuấn, Phó Giám đốc ITPC; 
ông Paul Lê, Phó Chủ tịch phụ trách 
xúc tiến Thương mại Central Retail 
Việt Nam; bà Nguyễn Thị Bích Vân, 
Giám đốc truyền thông Central Retail 
Việt Nam; bà Nguyễn Thị Thu Hiền, 
Giám đốc đối ngoại Central Retail 
Việt Nam; bà Đinh Hương Linh, 
Giám đốc marketing khối bất động 
sản Central Retail Việt Nam.

Chương trình hội thảo lần này có 
sự tham dự 157 đại biểu, khách mời 
và doanh nghiệp Thành phố Hồ Chí 
Minh hoạt động trong các ngành nghề 
sản xuất công nghiệp, nông sản thực 
phẩm, dệt may, ngân hàng, tài chính, 
logistic, dược phẩm,... tham dự.

Trong những năm qua, quan hệ 
kinh tế và thương mại giữa Việt Nam 
và Thái Lan không ngừng được mở 
rộng và phát triển. Riêng về kim ngạch 
thương mại song phương giữa Thành 
phố Hồ Chí Minh và Thái Lan trong 
02 tháng đầu năm 2023 ước đạt 385 
triệu USD, trong đó kim ngạch xuất 
khẩu của Thành phố Hồ Chí Minh 
sang Thái Lan đạt 110 triệu USD. 

Vị trí địa lý gần gũi, giao thông 
thuận tiện, các tuyến giao thông kết 
nối như hành lang kinh tế Đông- 

Hội thảo Thông tin xu hướng tiêu dùng và 
các tiêu chuẩn xuất khẩu vào thị trường 
Thái Lan năm 2023 

Ông Nguyễn Tuấn, Phó Giám đốc ITPC phát biểu tại Hội thảo.

Tây, hành lang kinh tế phía Nam... 
thuận lợi cho vận chuyển, bảo quản 
hàng hóa, hợp tác phát triển lĩnh vực 
logistics đã thúc đẩy tích cực quan hệ  
Đối tác Chiến lược giữa Việt Nam - 
Thái Lan. Thái Lan luôn giữ vững vị trí 
là đối tác thương mại lớn nhất của Việt 
Nam trong khối ASEAN. Trong 02 
tháng đầu năm 2023, tổng kim ngạch 
thương mại song phương Việt Nam - 
Thái Lan đạt 3 tỷ USD, trong đó kim 
ngạch xuất khẩu của Việt Nam sang 
Thái Lan đạt 1,2 tỷ USD, tăng 12,4% 
so với cùng kỳ năm 2022. Dự kiến 
Kim ngạch thương mại song phương 
của hai nước sẽ sớm đạt được mục 
tiêu 25 tỷ USD trong thời gian tới.

Thái Lan có hệ thống kênh phân 
phối đa dạng, tạo nhiều cơ hội cho 
hàng hóa Việt Nam thâm nhập vào 
các hệ thống này và đến với người 
tiêu dùng Thái Lan. Bên cạnh đó, Việt 
Nam - Thái Lan và các nước ASEAN 

khác cùng tham gia vào nhiều hiệp 
định, các thỏa thuận thương mại 
song phương và đa phương như Hiệp 
định Thương mại hàng hóa ASEAN 
(ATIGA), các Hiệp định Thương mại 
tự do giữa ASEAN với các nước đối 
tác; đặc biệt phải kể đến là Hiệp định 
Đối tác Kinh tế Toàn diện Khu vực 
(RCEP) là Hiệp định thương mại tự 
do lớn nhất, vừa có hiệu lực từ đầu 
năm 2022. Điều này không chỉ giúp 
hàng rào thuế quan đối với hàng hóa 
của hai nước về cơ bản đã được dỡ 
bỏ, mở ra nhiều cơ hội cho hàng hóa 
xuất nhập khẩu mà còn tạo thuận lợi 
cho Việt Nam và Thái Lan hợp tác 
xây dựng chuỗi cung ứng, chuỗi sản 
xuất và thúc đẩy xuất khẩu sang nước 
thứ ba.

Phát biểu tại hội nghị, ông 
Nguyễn Tuấn, Phó Giám đốc Trung 
tâm Xúc tiến Thương mại và Đầu tư 
Thành phố Hồ Chí Minh (ITPC) nhấn 
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Phòng Dịch vụ - ITPC

mạnh cơ cấu hàng hóa xuất khẩu của 
Việt Nam và Thái Lan có nhiều nét 
tương đồng, đặc biệt là nhóm ngành 
nông, thủy sản. Tuy nhiên, doanh 
nghiệp Việt Nam chưa thực sự nắm 
bắt được thị hiếu, sở thích, thói quen 
tiêu dùng của người Thái nên khâu 
chế biến, đóng gói bao bì chưa thực 
sự đáp ứng được nhu cầu, sở thích 
ưa chuộng của người tiêu dùng Thái 
Lan đối với các sản phẩm đóng gói, 
chế biến sẵn với nhiều kích thước. 
Các kênh phân phối tại Thái Lan khá 
đa dạng gồm chợ truyền thống, cửa 
hàng tiện lợi, siêu thị và đại siêu thị... 
Mỗi kênh có đặc thù riêng về giá 
cả, bao bì đóng gói. Doanh nghiệp 
Việt Nam cần nghiên cứu, tìm hiểu 
kỹ lưỡng, nhất là các tiêu chuẩn kỹ 
thuật, quy trình và các điều kiện để 
xin giấy chứng nhận nhập khẩu từ 
các cơ quan chức năng, ứng dụng 
công nghệ tiên tiến trong chế biến, 
bảo quản sản phẩm nhằm đảm bảo 
duy trì chất lượng trong quá trình 
vận chuyển... Đồng thời, doanh 
nghiệp Việt Nam nên tăng cường 
tham dự các hội chợ triển lãm nhằm 
quảng bá sản phẩm, tìm kiếm đối tác 
phù hợp, quảng bá thương hiệu trên 
cơ sở niềm tin sẵn có của người tiêu 
dùng, xây dựng thương hiệu hàng 
hoá Việt Nam với chất lượng tốt, giá 
cạnh tranh.

Ông Paul Lê - Phó Chủ tịch phụ 
trách xúc tiến thương mại - Central 
Retail Vietnam cho biết: “Tại Hệ 
thống siêu thị GO!, Big C, những 
kênh phân phối cuối cùng đến tay 
người tiêu dùng, chúng tôi luôn sẵn 
sàng đồng hành, hỗ trợ nhà sản xuất, 
nhà cung cấp, doanh nghiệp vừa và 
nhỏ trong việc thâm nhập vào hệ 
thống phân phối hiện đại, phát triển 
thị trường, xây dựng thương hiệu, 
bằng các chương trình hành động 
thiết thực.

Cụ thể, Central Retail thường 
xuyên phối hợp với các cơ quan xúc 
tiến thương mại, tổ chức các chương 

trình tập huấn, hướng dẫn cho doanh 
nghiệp Việt Nam cải tiến bao bì, mẫu 
mã, nâng cao chất lượng sản phẩm... 
sao cho phù hợp với kênh bán lẻ hiện 
đại. Từ đó, doanh nghiệp có cơ hội 
phân phối ra toàn quốc, thông qua 
hệ thống siêu thị GO!, Big C đã có 
mặt tại 40 tỉnh thành; cũng như mở 
ra cơ hội xuất khẩu cho hàng Việt 
thông qua mạng lưới bán lẻ ở quốc 
tế của Central Retail. Việc phối hợp 
với ITPC tổ chức Hội thảo “Thông tin 
xu hướng tiêu dùng và các tiêu chuẩn 
xuất khẩu vào thị trường Thái Lan 
năm 2023” là một ví dụ điển hình 
cho sự đồng hành của Central Retail 
với doanh nghiệp Việt Nam”.

Thông qua hội thảo, Trung tâm 
Xúc tiến Thương mại và Đầu tư Thành 
phố Hồ Chí Minh (ITPC) tin tưởng 
chương trình sẽ mang đến cho doanh 
nghiệp những thông tin hữu ích và 
có giá trị về thị trường Thái Lan như: 
hướng dẫn quy trình và tiêu chuẩn 
xuất khẩu hàng sang thị trường Thái 
Lan; hỗ trợ cập nhật xu hướng tiêu 
dùng, chia sẻ kinh nghiệm xuất khẩu 
sản phẩm, cách phát triển sản phẩm 
mới để tiếp cận thị trường Thái Lan. 
Qua đó góp phần đẩy mạnh và bền 
vững liên kết, hợp tác về đầu tư thương 
mại giữa Việt Nam và Thái Lan.
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Đối thoại về Giấy phép lao động và thủ tục 
xuất nhập cảnh cho người lao động nước ngoài 

Ngày 06/4/2023, Trung tâm Xúc tiến Thương 
mại và Đầu tư Thành phố Hồ Chí Minh 
(ITPC) chủ trì, phối hợp với Sở Lao động - 
Thương binh và Xã hội Thành phố Hồ Chí 

Minh; Công An Thành phố Hồ Chí Minh (Phòng Quản 
lý xuất nhập cảnh) và Cục Quản lý xuất nhập cảnh Thành 
phố Hồ Chí Minh tổ chức chương trình Hội nghị Đối 
thoại giữa Doanh nghiệp và Chính quyền Thành phố, Chủ 
đề: “Giấy phép lao động và thủ tục xuất nhập cảnh cho 
người lao động nước ngoài”. Hội nghị nhằm phổ biến quy 
định của pháp luật, những đổi mới trong chính sách của 
Thành phố và giải đáp các câu hỏi vướng mắc, tháo gỡ khó 
khăn của cộng đồng doanh nghiệp nước ngoài về các thủ 
tục liên quan. 

Đoàn chủ tọa Hội nghị có sự hiện diện của bà Cao 
Thị Phi Vân, Phó Giám đốc Trung tâm Xúc tiến Thương 
mại và Đầu tư Thành phố Hồ Chí Minh (ITPC) và ông 
Nguyễn Văn Lâm, Phó Giám đốc Sở Lao Động Thương 
binh và Xã hội Thành phố. Tham dự Hội nghị có các đại 
diện lãnh đạo của Hiệp hội Doanh nghiệp Đức (GBA), 
Hiệp hội Thương mại Hoa Kỳ (AmCham Vietnam), Hiệp 
hội doanh nghiệp Singapore (SCCV), Tổ chức Xúc tiến 
thương mại Nhật Bản (JETRO) tại TP.HCM, Cơ quan Xúc 
tiến Thương mại và Đầu tư Hàn Quốc (KOTRA), Hiệp 
hội doanh nghiệp Ấn Độ tại việt nam (InCham), Hiệp hội 
Doanh nghiệp Hong Kong tại Việt Nam (HKBAV), Hiệp 
hội Doanh nghiệp Malaysia (MBC), Hiệp Hội Doanh 
Nghiệp Thái Lan Tại Việt Nam (ThaiCham), Hiệp hội 
Doanh nghiệp Nhật Bản tại TP.HCM (JCCH), Hiệp hội 
doanh nghiệp châu Âu (EuroCham), Phòng Thương mại 
Italia tại Việt Nam (ICham).

Phát biểu khai mạc hội nghị, bà Cao Thị Phi Vân, Phó 
Giám đốc ITPC nhấn mạnh các nỗ lực của chính quyền 

Thành phố trong các hoạt động đồng hành, hỗ trợ doanh 
nghiệp phục hồi và mở rộng sản xuất kinh doanh. Theo 
đó, trước đây khi Nghị định 152/2020/ND-CP được ban 
hành hướng dẫn một số điều của Bộ Luật lao động 2019 
và bắt đầu có hiệu lực từ ngày 15/02/2021, đã nhận về 
nhiều ý kiến của doanh nghiệp về những khó khăn vướng 
mắc liên quan đến những quy định của Nghị định này về 
Giấy phép lao động cho người lao động nước ngoài. Sau 
đó, khi đại dịch Covid- 19 ảnh hưởng lớn đến nền kinh 
tế, để tạo điều kiện tập trung khôi phục, phát triển hoạt 
động sản xuất, kinh doanh, Chính phủ đã ban Nghị quyết 
số 105/NQ-CP có hiệu lực từ ngày 09/9/2021 cho phép 
áp dụng các quy định nới lỏng điều kiện cấp giấy phép lao 
động nước ngoài so với những quy định trong Nghị định 
152/2020/NĐ-CP. Tuy nhiên Nghị quyết số 105/NQ-CP 
chỉ có thời hạn hiệu lực hiệu lực đến ngày 31/12/2022 
theo quy định tại Nghị quyết số 30/2021/QH15 của Quốc 
hội. Từ ngày 01/01/2023, các thủ tục cấp giấy phép lao 
động được thực hiện theo Nghị định 152/2020/NĐ-CP 
như trước đây. Việc ngừng áp dụng các quy định nới lỏng 
điều kiện và áp dụng trở lại Nghị định 152/2020/NĐ-CP 
đã gây không ít bối rối và vướng mắc cho doanh nghiệp, 
vấn đề Giấy phép lao động cho người lao động nước ngoài 
trở thành một vấn đề nổi cộm mà nhiều doanh nghiệp 
gặp vướng mắc.

Để tiếp tục giải đáp vướng mắc về vấn đề Giấy phép 
lao động và mở rộng ra thủ tục xuất nhập cảnh cho người 
lao động nước ngoài, Trung tâm tiếp tục phối hợp với các 
đơn vị liên quan để tổ chức Hội nghị lần này nhằm cung 
cấp những thông tin hữu ích và giải đáp những vướng mắc 
cho doanh nghiệp, góp phần tạo một lối đi thông thoáng 
hơn nữa để mời gọi thêm nhiều doanh nghiệp mạnh dạn 
đầu tư vào Thành phố. 
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Phòng Xúc tiến Đầu tư - ITPC

Hội nghị lần này đã thu hút sự quan tâm từ rất nhiều 
doanh nghiệp ngay từ lúc mở đăng ký tham dự. Đến trước 
thời điểm Hội nghị diễn ra, Ban Tổ chức đã nhận được 
65 câu hỏi, kiến nghị trong đó có 43 câu hỏi liên quan 
đến giấy phép lao động cho người nước ngoài và 22 câu 
liên quan đến thủ tục xuất nhập cảnh cho người lao động 
nước ngoài. 

Trong đó, các câu hỏi kiến nghị liên quan đến giấy 
phép lao động cho người nước ngoài chủ yếu tập trung 
vào các nhóm vấn đề sau: Thời gian cấp giấy phép lao 
động; Khó khăn trong việc nộp hồ sơ trực tuyến; Bất cập 
trong giải trình về nhu cầu lao động nước ngoài, chứng 
minh kinh nghiệm làm việc cũng như trong quy định 
bằng cấp phù hợp với vị trí làm việc; Kiến nghị sửa đổi 
Nghị định 152/NĐ-CP ngày 30/12/2020.

Ngoài ra còn có các kiến nghị liên quan đến thủ tục 
xuất nước ngoài như việc cấp thẻ APEC cho người nước 
ngoài; Thủ tục mời chuyên gia nước ngoài nhập cảnh 
thông qua cổng dịch vụ công; Thủ tục cấp thị thực điện 
tử; Thủ tục gia hạn tạm trú, cấp thẻ tạm trú đối với người 
nước ngoài đang cư trú tại Việt Nam.

Tại hội nghị ông Nguyễn Văn Lâm, Phó Giám đốc 
Sở Lao Động Thương binh và Xã hội Thành phố đánh 

liên quan đến chuyên môn đào tạo, kinh nghiệm làm việc 
của người nước ngoài thiếu thông tin cụ thể hoặc không 
thống nhất với báo cáo giải trình nhu cầu sử dụng lao 
động nước ngoài.

Thứ ba, thể thức trình bày văn bản chưa đảm bảo 
quy định, thiếu thông tin, thông tin chưa chính xác, 
tẩy xóa nhiều, hồ sơ nộp trực tuyến và hồ sơ giấy chưa 
thống nhất.

Trong thời gian qua, Sở Lao động - Thương binh và 
Xã hội cũng đã rút ngắn thời gian giải quyết thủ tục hành 
chính gồm: Báo cáo giải trình/giải trình thay đổi nhu cầu 
sử dụng người lao động nước ngoài từ 10 ngày làm việc 
xuống còn 7 ngày làm việc (rút ngắn 30% thời gian giải 
quyết so với quy định tại Nghị định số 152/2020/NĐ-CP 
ngày 30/12/2020 của Chính phủ); cấp lại giấy phép lao 
động rút ngắn từ 03 ngày làm việc xuống còn 01 ngày. 
Đồng thời, Sở Lao động - Thương binh và Xã hội sẽ rà soát 
và tiếp tục đề xuất rút ngắn thời gian giải quyết thủ tục 
hành chính đối với 02 thủ tục: Gia hạn giấy phép lao động 
và xác nhận người nước ngoài không thuộc diện cấp giấy 
phép lao động từ 05 ngày làm việc xuống 03 ngày làm việc 
trong thời gian sắp tới.

Phần nội dung Hỏi đáp của Hội nghị đã diễn ra sôi 
nổi và trả lời 65 câu hỏi được đặt trước và gần 40 câu hỏi 
được đặt trực tiếp tại Hội nghị. 

Nhìn chung, đội ngũ chuyên gia, người lao động có 
trình độ chuyên môn và kỹ năng nghề nghiệp cao vào làm 
việc tại Thành phố Hồ Chí Minh đã đáp ứng một phần 
nhu cầu về nguồn nhân lực chất lượng cao trên địa bàn. 
Chính quyền Thành phố Hồ Chí Minh mong muốn thông 
qua chương trình Hội nghị lần này, các doanh nghiệp 
nhanh chóng tiếp cận các quy định của pháp luật, những 
đổi mới trong chính sách của Thành phố để kịp thời tháo 
gỡ vướng mắc, đơn giản hóa quy trình, thủ tục cấp giấy 
phép lao động người nước ngoài, tạo thuận lợi nhất cho 
chuyên gia nước ngoài vào Việt Nam làm việc.

Ông Martin Koerner, Phó chủ tịch Hiệp hội doanh nghiệp Đức (GBA) 
phát biểu tại Hội nghị.

giá rằng trong thời gian qua, việc triển khai cấp giấy phép 
lao động cho người nước ngoài của các doanh nghiệp đã 
thực hiện tốt việc cấp giấy phép lao động, quản lý lao 
động người nước ngoài. Tuy nhiên, vẫn còn một số doanh 
nghiệp khi làm thủ tục cấp giấy phép lao động chưa đảm 
bảo khi chuẩn bị các hồ sơ liên quan đến giấy phép lao 
động, cụ thể như: 

Thứ nhất, việc thực hiện giải trình nhu cầu sử dụng 
người lao động nước ngoài của doanh nghiệp chưa đảm 
bảo các quy định hiện hành.

Thứ hai, trong quá trình nộp hồ sơ cấp giấy phép 
lao động các doanh nghiệp thường mắc phải một số nội 
dung chưa đảm bảo điều kiện như: việc hợp pháp hóa 
lãnh sự, sao y chứng thực và dịch công chứng; nội dung 
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Những lời khuyên dành cho 
các nhà xuất khẩu mới

Phòng Thông tin - ITPC

Hướng dẫn này được thiết kế để cung cấp các kỹ năng cho các nhà xuất 
khẩu mới và những lời khuyên để giúp các doanh nghiệp tham gia và mở rộng 

hoạt động kinh doanh xuất khẩu của mình. Dưới đây là tổng quan về nội dung 
và mục tiêu của từng chủ đề:

1. Bắt đầu xuất khẩu 
 - Tìm hiểu về những lợi ích và 

thách thức của thương mại quốc tế 
và những câu hỏi bạn nên đặt ra khi 
cân nhắc xuất khẩu.

 - Nhận thức và hiểu rõ hơn về 
chính sách thương mại, các ưu đãi 
xuất khẩu và hiệp định thương mại 
của quốc gia bạn và chúng có thể ảnh 
hưởng đến hoạt động xuất khẩu của 
bạn như thế nào.

2. Thiết kế chiến lược 
xuất khẩu

 - Biết những việc cần làm trước 
khi nhận đơn hàng xuất khẩu: xác 
định rõ doanh nghiệp của bạn và 
người mua hàng (tiềm năng); nhằm 
phát triển sản phẩm của bạn để phù 
hợp với các yêu cầu kỹ thuật và thích 
ứng với nhu cầu/mong muốn của 
người mua; và xây dựng chiến lược 
phân phối, hình ảnh và giá cả.

 - Nghiên cứu thiết kế chiến lược 
kinh doanh xuất khẩu và lập kế hoạch 
kinh doanh xuất khẩu của bạn.

3. Phát triển kế hoạch 
tiếp thị 

 - Hiểu tầm quan trọng của một 
kế hoạch tiếp thị hợp lý, tóm tắt các 
chiến lược và chiến thuật sẽ được sử 
dụng để đạt được các mục tiêu cụ thể 
trong một khoảng thời gian nhất định.

 - Biết các phần chính của một 
kế hoạch tiếp thị và con đường tiếp 
theo trong việc phát triển và xem xét 
lại kế hoạch.

4. Lựa chọn thị trường 
xuất khẩu

 - Cần phải hiểu rõ hơn về quy 
trình nghiên cứu thương mại và cách 
công ty của bạn có thể quản lý thành 
công quy trình này.

 - Biết loại thông tin nào bạn sẽ 
cần cho việc nghiên cứu thị trường 
xuất khẩu, tìm thông tin ở đâu và 
cách sử dụng thông tin đó.

 - Cần cố gắng tìm hiểu và xác 
định thị trường mới để xuất khẩu.

5. Xây dựng năng lực sản 
xuất

 - Biết được “năng lực sản xuất” 
của công ty mình như thế nào có 
nghĩa là những yếu tố cụ thể nào mà 
công ty của bạn phải xem xét khi sản 

xuất cho thị trường quốc tế.
 - Hiểu tầm quan trọng của việc 

biết từng thị trường của bạn và làm 
thế nào để điều chỉnh sản xuất cho 
phù hợp với nhu cầu cụ thể của họ.

 - Nghiên cứu để ước tính chi phí 
sản xuất.

6 Thiết lập các kênh 
phân phối 

 - Tìm hiểu về các mô hình phân 
phối tiêu biểu của thị trường và chức 
năng, vai trò và trách nhiệm của từng 
mô hình.

 - Cân nhắc lợi ích của việc tận dụng 
các cơ hội thương mại công bằng.

 - Xác định được những kênh 
phân phối nào có thể phù hợp nhất 
cho công ty của bạn.

7. Hiểu các điều khoản 
thương mại quốc tế - 
Incoterms

 - Tìm hiểu các nghĩa vụ cụ thể 
đối với người mua và người bán trong 
giao dịch quốc tế.

 - Hiểu rõ hơn về chi phí và rủi ro 
liên quan đến quá trình vận chuyển 
hàng hóa từ nhà xuất khẩu sang nhà 
nhập khẩu.

 - Phải hiểu rõ Incoterms ảnh 
hưởng đến cấu trúc định giá xuất 
khẩu của bạn và những cấu trúc nào 
phù hợp nhất với nhu cầu xuất khẩu 
của bạn.

(Xin xem phần tiếp theo trên Bản tin số sau) -
Ảnh TL
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The six jars system – financial management at ease 
(Quy tắc 6 chiếc lọ - quản lý tài chính dễ dàng)

Phòng Thông tin - ITPC(Nguồn: tổng hợp) -

Have you ever wondered how to manage your 
money effectively when you have so many 
things to buy? Should I buy this? What is my 
priority in spending? 

Có bao giờ các bạn tự hỏi làm sao để quản lý tiền hiệu 
quả khi có quá nhiều thứ phải chi tiêu? Mình biết nên chi cho 
cái nào bây giờ? Đâu là thứ mình nên ưu tiên chi trả? 

It’s undeniable that financial management plays an 
important role in leading an independent and happy life. 
To continue the Personal financial management series, 
we want to introduce a tool for you to keep track and 
control your income as well as spending better. Proudly 
present to you The Six Jars System. 

Quả thật, quản lí tài chính đóng vai trò rất quan trọng 
cho một cuộc sống độc lập và hạnh phúc. Tiếp nối series chia 
sẻ về chủ đề quản lý tài chính, chúng tôi muốn chia sẻ thêm 
với các bạn 1 bí kíp hiệu quả để quản lý thu chi của bản thân 
tốt hơn. Và bí kíp ấy chính là quy tắc 6 chiếc lọ. 

 � Financial management: quản lý tài chính.
 � Keep track: theo dõi.
 � Control your income: kiểm soát thu nhập.
The Six Jars System was created by the author of the 

book “Secrets of the Millionaire Mind” as a method to 
manage your personal finance more effectively and easily, 
even when your income is quite modest.

Quy tắc 6 lọ được tác giả của quyển sách “Bí mật tư 
duy triệu phú” sáng tạo ra như một phương thức giúp quản 
lý tài chính hiểu quả và dễ dàng hơn, kể cả khi thu nhập bạn 
thật sự khiêm tốn. 

 �Modest: khiêm tốn, ít ỏi.
Basically, according to this system, you will split 

your money up into six different accounts by particular 
percentages or ratios, which helps control your money 
better. Below is the specific information about each jar:

Quy tắc đúng theo nghĩa đen là bạn sẽ chia thu nhập 
của mình thành 6 chiếc lô – 6 quỹ tài chính khác nhau để 
giúp bạn kiểm soát nguồn tiền dễ dàng hơn. Cụ thể 6 lọ ấy 
sẽ được triển khai như sau:

 � Jar: lọ.
 � Split your money: chia tiền ra.

Jar No. 1: Necessities Account - NEC 
(55% OF INCOME)

You will use 55% of your income for expenses which 
help you meet your daily necessities, such as meals, bills 
and shopping. Because this is used for the most basic and 

essential needs, it will account for the highest percentage 
of your income.

Lọ số 1: chi tiêu cần thiết - nec (55% 
thu nhập)

Bạn sẽ dùng 55% thu nhập của mình cho những chi 
tiêu giúp bạn đảm bảo nhu cầu thiết yếu hàng ngày như ăn 
uống, chi trả hóa đơn, mua sắm cần thiết. Bời vì lọ số 1 này 
dùng để phục vụ cho những nhu cầu thiết yếu và cơ bản nhất 
nên nó sẽ chiếm phần trăm thu nhập cao nhất.

 �Meet your daily necessities: đảm bảo các nhu cầu 
thiết yếu hàng ngày.

 � Basic and essential needs: nhu cầu thiết yếu và 
cơ bản.

Jar No. 2: Long-Term Saving - LTS (10% 
INCOME)

This saving is used for long-term goals such as 
buying a car, buying a house, having a baby, fulfilling 
your dreams, etc. This gives you better awareness of 
your goals and the drive to achieve them. It’s important 
that you save as soon as you receive your income to avoid 
spending it.

Lọ số 2: tiết kiệm dài hạn - lts (10% 
thu nhập)

Bạn sử dụng khoản tiết kiệm dài hạn (này cho những 
mục tiêu dài hạn, lớn hạn như mua xe, mua nhà, sinh em 
bé, thực hiện ước mơ... Điều này sẽ giúp bạn thấy được mục 
đích mình nhắm tới, và có động lực tiết kiệm dần dần cho 
việc đó. Điều quan trọng là bạn cần thực hiện tiết kiệm ngay 
khi nhận được thu nhập, qua đó sẽ tránh tiêu vào số tiền này.

 � Long-term goals: mục tiêu dài hạn.
 � Fulfilling your dreams: thực hiện giấc mơ của bạn.
 � Awareness: nhận thức.
 �Drive: động lực.
(Mời bạn đón đọc phần tiếp theo trên Bản tin số sau)

Ảnh TL
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Quý I/2023, thu ngân sách từ xuất nhập khẩu 
đạt 91.267 tỷ đồng

VEXA - ITPC(Nguồn: Báo Công Thương) -

Tổng cục Hải quan cho biết, trong tháng 3/2023, 
tổng trị giá xuất nhập khẩu hàng hoá của Việt 
Nam ước đạt 58,49 tỷ USD, tăng 18,6% so với 
tháng trước (tương ứng tăng 9,19 tỷ USD).

Trong đó, trị giá xuất khẩu ước đạt 29,57 tỷ USD, 
tăng 13,5% (tương ứng tăng 3,52 tỷ USD) so với tháng 
trước và trị giá nhập khẩu ước đạt 28,92 tỷ USD, tăng 
24,4% (tương ứng tăng 5,67 tỷ USD) so với tháng trước.

Lũy kế 3 tháng đầu năm 2023, tổng trị giá xuất nhập 
khẩu hàng hoá của Việt Nam ước đạt 154,27 tỷ USD, 
giảm 13,3% (tương ứng giảm 23,62 tỷ USD) so với cùng 
kỳ năm 2022.

Trong đó, trị giá xuất khẩu ước đạt 79,17 tỷ USD, 
giảm 11,9% (tương ứng giảm 10,71 tỷ USD) so với cùng 
kỳ năm 2022 và trị giá nhập khẩu ước đạt 75,1 tỷ USD, 
giảm 14,7% (tương ứng giảm 12,91 tỷ USD) so với cùng 
kỳ năm 2022.

Cán cân thương mại hàng hóa của Việt Nam trong 
tháng 3/2023 ước tính thặng dư 645 triệu USD. Như vậy, 
lũy kế 3 tháng từ đầu năm 2023, cả nước ước tính thặng 
dư 4,07 tỷ USD.

Cũng theo Tổng cục Hải quan, số thu ngân sách nhà 
nước từ hoạt động xuất nhập khẩu tháng 3 đạt 33.476 
tỷ đồng. Quý I/2013 đạt 91.267 tỷ đồng, đạt 21,5% dự 
toán, giảm 17% (tương đương 17.780 tỷ đồng) so với 
cùng kỳ năm 2022.

Trong thời gian qua, ngành Hải quan đã tích cực hỗ 
trợ doanh nghiệp xuất nhập khẩu, bảo đảm nguồn nguyên 

liệu, chuỗi cung ứng, đẩy nhanh thủ tục thông quan. Đến 
nay, 100% thủ tục hải quan cơ bản đã được tự động hóa, 
100% Cục Hải quan, Chi cục hải quan thực hiện thủ tục 
hải quan điện tử với 99,65% doanh nghiệp tham gia.

Nhờ đó, việc khai báo, tiếp nhận, xử lý thông tin và 
ra quyết định thông quan được thực hiện với mức độ tự 
động hóa rất cao; thời gian xử lý bộ hồ sơ hải quan chỉ từ 
01 - 03 giây.

Tổng cục Hải quan đã phối hợp với Công ty EPAY 
triển khai phần mềm khai hải quan miễn phí cho doanh 
nghiệp; tiếp tục triển khai mở rộng trong phạm vi toàn 
quốc hệ thống seal định vị điện tử GPS phục vụ giám sát 
hàng hóa xuất nhập khẩu vận chuyển bằng container, góp 
phần nâng cao hiệu quả quản lý nhà nước về hải quan và 
tạo thuận lợi cho doanh nghiệp.

Ngoài ra, từ năm 2017, Tổng cục Hải quan cũng đã 
triển khai Hệ thống quản lý hải quan tự động (VASSCM) 
thông qua việc kết nối, trao đổi thông tin với doanh nghiệp 
kinh doanh cảng, sân bay, kho bãi, địa điểm chịu sự giám 
sát hải quan.

Việc triển khai hệ thống VASSCM góp phần làm cho 
hồ sơ, thủ tục để đưa hàng ra khỏi kho bãi cảng đơn giản; 
giảm tiếp xúc giữa hải quan và doanh nghiệp; giảm thời 
gian đi lại làm thủ tục của doanh nghiệp xuất nhập khẩu 
khắc phục được tình trạng ùn tắc tại cổng cảng/kho bãi; 
tạo ra sự thuận lợi, minh bạch trong quản lý điều hành 
công việc của doanh nghiệp.



DOANH NGHIỆP THÀNH VIÊN VEXA TỰ GIỚI THIỆU
Thông tin và hình ảnh do doanh nghiệp tự cung cấp.
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Giới thiệu Công ty TNHH SX – TM Nghị Lực

Những năm gần đây, các 
sản phẩm phục vụ bà 
mẹ và trẻ em luôn được 
nhiều doanh nghiệp 

quan tâm. Có thể trong thời điểm 
hiện nay bà mẹ và em bé luôn là 
đối tượng được nhiều công ty ưu ái 
làm ra sản phẩm dành riêng cho họ. 
Công ty TNHH SX - TM Nghị lực của 
Doanh nhân Trần Quốc Hán là một 
trong những nhà sản xuất phát triển 
sản phẩm theo tiêu chí này. 

Vốn là một chuyên gia trong 
lĩnh vực công nghệ thông tin nhưng 
với một tấm lòng yêu trẻ và sự khát 
khao mang tới thật nhiều điều bổ ích 
phục vụ cho trẻ em, ông đã quyết định 
đầu tư sản xuất các sản phẩm phục vụ 
thiếu nhi. Ông là người tâm đắc câu 
nói “trẻ em là mầm non của đất nước”.

Việc đưa ra các sản phẩm phục 
vụ nhu cầu của bà mẹ và trẻ em (đặc 
biệt là trẻ sơ sinh) đã và đang phù 
hợp với sự phát triển chung của toàn 
xã hội. Với nghị lực và quyết tâm của 
mình, Công ty đã cho ra đời hàng 
loạt các sản phẩm đáp ứng nhu cầu 
của trẻ em như: mền, gối, băng quấn 

rốn, nón, quần 
áo, bao tay, vớ, 
quần tã, túi địu 
em bé. Các sản 
phẩm có mẫu 
mã, màu sắc đa 
dạng rất thích 
hợp với thị hiếu 
trẻ em. Ngoài 
ra Công ty còn 
sản xuất các sản 
phẩm phục vụ 
cho gia đình 
như: gối ngủ, 
gối ghế salon, 
tấm lót bàn ủi, 
bao bọc ghế, dụng cụ phơi gối, bao 
tay làm bếp, tạp dề, đai lưng moto an 
toàn. Những sản phẩm này đã được 
thị trường chấp nhận và được khách 
hàng đánh giá rất cao.

“Trong quá trình hoạt động, 
tôi và các nhân viên của tôi luôn đặt 
những giá trị đạo đức lên hàng đầu. 
Trước khi sản xuất một dòng sản 
phẩm mới dành cho bà mẹ và em bé, 
Nghị Lực đều đưa các nguyên liệu lên 
viện Paster để tiến hành kiểm nghiệm 
vệ sinh an toàn. Điều này được thực 
hiện nhằm đảm bảo sản phẩm đến 
tay người tiêu dùng là sản phẩm an 
toàn, tạo được sự tin cậy tuyệt đối. 
Làm việc gì cũng phải có cái tâm”, 
ông Trần Quốc Hán tâm sự.

Điều này còn thể hiện rõ trên 
Logo của Công ty. Hình ảnh cây có 
trái biểu hiện cho sự phát triển và 

trưởng thành của trẻ em, bao quanh 
hình ảnh cây là dòng chữ BABYTOP 
biểu hiện sản phẩm của Công ty Nghị 
Lực dùng để phục vụ cho trẻ em - đối 
tượng cao quý nhất của xã hội. Trong 
khi hình ảnh bông hoa là biểu hiện 
sản phẩm của Công ty Nghị Lực phục 
vụ cho nhu cầu tiêu dùng của khách 
hàng như những bông hoa làm đẹp 
cuộc sống. 

Với uy tín của sản phẩm, hầu 
hết các kênh phân phối (nhất là hệ 
thống siêu thị) đều có mặt sản phẩm 
của Nghị Lực.

Không chỉ thành công trong sản 
xuất kinh doanh, ông Hán còn chú 
trọng đến tính cộng đồng, xây dựng 
xã hội. Vốn là phó Hội trưởng của Hội 
Doanh nghiệp Việt Kiều người Hoa 
tại Thành phố Hồ Chí Minh, ông đã 
vận động gia đình và bạn bè tham gia 
nhiều hoạt động xã hội, công tác từ 
thiện... Với tinh thần làm việc thiện 
vì cái chung chứ không chen vào mục 
đích cá nhân nào nên ông được rất 
nhiều người yêu mến. Với ông Trần 
Quốc Hán,  Nghị Lực nghĩa là sẵn 
sàng vượt qua mọi khó khăn, là đặt 
xã hội lên hàng đầu, lên trên lợi ích cá 
nhân và do đó xã hội mới phát triển 
một cách bền vững.



Tại sao không sử dụng lại kết quả phân tích của thép 
nguyên liệu gia công cơ khí nhập số lượng ít? 

Chỉ được thay đổi nơi khám chữa bệnh ban đầu vào đầu 
mỗi quý

Trả lời:

Hiện tại nguồn nguyên liệu thép dùng cho gia công trong lĩnh vực cơ khí chính 
xác đa phần là nhập khẩu, có những sản phẩm số lượng ít, đơn chiếc nhưng nguyên 
liệu tại thị trường Việt Nam không có. Và hiện tại Hải quan không kiểm định theo số 
lượng mà kiểm định theo nguyên vật liệu, bất kể số lượng bao nhiêu cũng phải phân 
tích phân loại, khiến chi phí nhập khẩu nguyên liệu rất cao. Giá sẽ được đưa vào sản 
phẩm cuối cùng là người sử dụng, nên sản phẩm kém tính cạnh tranh, không thu hút 
được khách hàng đến gia công tại thị trường Việt Nam.

Đề nghị những nguyên liệu gia công cơ khí SCM415, SCM440, SUJ2, SKD11, 
SKD61, SKT4… là những mác thép tương đương dùng trong lĩnh vực gia công cơ khí 
chính xác và chế tạo với số lượng mỗi loại từ 20 tấn trở xuống thì không phải test 
phân tích phân loại để có giá gia công cạnh tranh và dễ dàng nhập khẩu cho các công 
ty gia công cơ khí chính xác.

Căn cứ nội dung Điều 26 Luật Hải quan số 54/2014/QH13 ngày 
23/6/2014 quy định: Căn cứ quy định tại khoản 2, điều 16 Nghị định 08/2015/
NĐ-CP ngày 21/1/2015: “Việc phân loại hàng hóa căn cứ vào hồ sơ hải quan, 
tài liệu kỹ thuật và các thông tin về thành phần, tính chất lý, hóa, tính năng, 
công dụng của hàng hóa xuất khẩu, nhập khẩu”.

Căn cứ khoản 1 Điều 3 Thông tư số 14/2015/TT-BTC ngày 30/01/2015 
của Bộ Tài chính hướng dẫn về phân loại hàng hóa, phân tích để phân loại 
hàng hóa, phân tích để kiểm tra chất lượng, kiểm tra an toàn thực phẩm đối 
với hàng hóa xuất khẩu, nhập khẩu, trường hợp cơ quan hải quan không đủ cơ 
sở để xác định tính chính xác việc phân loại hàng hóa của người khai hải quan 
thì thực hiện phân tích để phân loại hàng hóa.  

Căn cứ điểm g Khoản 1 Điều 18 Thông tư số 38/2015/TT-BTC ngày 
25/3/2015 của Bộ Tài chính; Khoản 13 Điều 1 Thông tư số 39/2018/TT-BTC 
ngày 20/4/2018 của Bộ Tài Chính.

“3. Trường hợp lô hàng xuất khẩu, nhập khẩu đã được thông quan trên 
cơ sở kết quả phân tích, giám định để xác định tên hàng, mã số hàng hóa thì cơ 
quan hải quan sử dụng kết quả phân tích, giám định của lô hàng này để thực 
hiện thủ tục hải quan cho các lô hàng, tiếp theo của chính người khai hải quan 
có cùng tên hàng, xuất xứ, mã số hàng hóa khai báo, nhập khẩu từ cùng một 
nhà sản xuất (đối với hàng hóa nhập khẩu).

Cơ quan hải quan lựa chọn thực hiện phân tích, giám định cho các lô 
hàng tiếp theo trên cơ sở quản lý rủi ro.”

TIN VẮN

 � Theo thống kê hải quan Việt 
Nam, tổng kim ngạch xuất khẩu 
gạo trong quý I/2023 đạt hơn 
900 triệu USD với hơn 1,7 triệu 
tấn gạo, tăng hơn 19% về lượng 
và tăng hơn 30% về giá trị so với 
cùng kỳ năm 2022. Đây là dấu 
hiệu tích cực của ngành lúa gạo 
Việt Nam. Thêm vào đó, tại thị 
trường châu Âu, theo Hiệp định 
thương mại tự do Việt Nam - 
châu Âu (EVFTA), Việt Nam 
được cấp hạn ngạch 80.000 tấn; 
trong đó, 30.000 tấn gạo trắng, 
30.000 gạo thơm, 20.000 tấn 
gạo lứt. Do vậy, đơn hàng gạo 
xuất khẩu nếu nằm trong danh 
mục trên được miễn thuế 175 
ER/tấn. (TTXVN)

Muốn thay đổi nơi khám chữa bệnh ban đầu cần chờ đến mỗi cuối quý của năm 
phải không?

Trả lời:
Khoản 2 Điều 26 Luật BHYT 2008 sửa đổi, bổ sung năm 2014 quy định 

về đăng ký khám bệnh, chữa bệnh BHYT như sau: “Người tham gia BHYT được 
thay đổi cơ sở đăng ký khám bệnh, chữa bệnh ban đầu vào đầu mỗi quý”.

Như vậy, người tham gia BHYT được thay đổi nơi đăng ký khám chữa 
bệnh ban đầu vào tháng 01, 04, 07, 10 hàng năm.

 � Tính đến 15/3/2023, XK cá 
tra cả nước đạt gần 330 triệu 
USD giảm 35% so với cùng kỳ 
năm 2022. Trong đó, XK cá tra 
của Việt Nam sang Singapore 
đạt 7 triệu USD, tăng 40% so với 
cùng kỳ năm trước. Singapore 
nằm trong top 11 thị trường 
đơn lẻ NK cá tra Việt Nam. Tỷ 
trọng NK cá tra của “đảo quốc 
Sư tử” này tăng từ 1% lên 2% so 
với cùng kỳ năm ngoái. Chỉ tính 
riêng nửa tháng 3/2023, XK cá 
tra sang Singapore đạt gần 2 triệu 
USD, tăng 77% so với cùng kỳ 
năm 2022. Singapore là quốc gia 
đứng thứ 2 sau Thái Lan trong 
khối ASEAN NK nhiều nhất cá 
tra của Việt Nam. (Vasep)

 � Ngày 4/4, tại Hà Nội, Ngân 
hàng Phát triển châu Á (ADB) 
công bố ấn phẩm “Triển vọng 
phát triển kinh tế Việt Nam”. 
Theo đó, dự báo tăng trưởng 
kinh tế của Việt Nam sẽ giảm 
nhẹ xuống mức 6,5% trong năm 
2023 và tăng lên 6,8% trong 
năm 2024. (TTXVN)
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Trung tâm Xúc tiến Thương mại và Đầu tư 
TP.HCM (Investment and Trade Promotion Centre – 
ITPC) là đơn vị trực thuộc Ủy ban Nhân dân Thành phố Hồ 
Chí Minh

ITPC có nhiệm vụ tham gia xây dựng và góp phần thực hiện kế 
hoạch, chương trình xúc tiến thương mại, đầu tư theo chỉ đạo của Ủy ban nhân 
dân thành phố, tham mưu cho Ủy ban nhân dân thành phố các chính sách hỗ trợ, 
khuyến khích xuất khẩu và đầu tư, triển khai các giải pháp, chương trình xúc tiến thương 
mại, thu thập thông tin và nghiên cứu về thị trường, cơ hội đầu tư và thông tin kinh tế.

Thực hiện các dịch vụ bồi dưỡng nghiệp vụ, cung cấp các dịch vụ giúp doanh nghiệp nâng 
cao năng lực quản trị doanh nghiệp, tư vấn, hỗ trợ doanh nghiệp mở các văn phòng đại diện thương 
mại và đầu tư ở trong nước và nước ngoài, các phòng trưng bày, cửa hàng bán sản phẩm. 

Tổ chức hoặc hỗ trợ tổ chức các đoàn doanh nghiệp đi khảo sát thị trường, tham dự hội chợ, triển 
lãm, diễn đàn đầu tư trong nước và nước ngoài. 

Tổ chức đón tiếp, bố trí chương trình cho các doanh nghiệp, các tổ chức và cơ quan nước ngoài vào thành 
phố tìm hiểu môi trường đầu tư và thương mại 

Tổ chức hội thảo, hội nghị chuyên đề. 

Xây dựng phòng trưng bày giới thiệu sản phẩm xuất khẩu; tổ chức hoặc phối hợp tổ chức các 
hội chợ và triển lãm hàng xuất khẩu. 

Cung cấp hoặc giới thiệu cung cấp dịch vụ cho doanh nghiệp nước ngoài và trong nước: 
phòng hội nghị, văn phòng làm việc; dịch vụ thư ký, phiên dịch và chuyên viên nghiệp vụ; 

lập dự án đầu tư; tham quan; gặp gỡ doanh nghiệp. 

Thu thập ý kiến của công đồng doanh nghiệp trong nước và nước ngoài về chủ 
trương, chính sách nhằm cải thiện môi trường kinh doanh và đầu tư của thành phố; 

giải quyết các khó khăn, vướng mắc của doanh nghiệp. 

Phát triển hợp tác quốc tế với các tổ chức xúc tiến thương mại và đầu tư 
trong và ngoài nước.

Thu thập khảo sát thông tin và nghiên cứu thị trường trong nước 
và quốc tế. Cung cấp thông tin về cơ hội đầu tư và giao thương.

Xây dựng cơ sở dữ liệu về tiềm năng của thành phố, 
hàng hóa, thị trường, xuất nhập khẩu và đầu tư. Phát 

hành bản tin, các ấn phẩm thương mại và đầu 
tư. Tổ chức thông tin về thương mại và 

đầu tư qua mạng.
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